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Experte Neukundengewinnung,

Verkaufs-Guru

f r
schreibt das Fachmagazin  ber Dirk Kreuter

nennt ihn
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Veranstaltungsdaten:

Tipp:

Ende
Beginn

München 29.02. und 01.03.08
im NH Hotel M!nchen-Dornach
Einsteinring 20, 85609 Aschheim-Dornach
www.nh-hotels.com

F!r Ihr leibliches Wohl ist w"hrend der
Veranstaltung gesorgt

2. Tag um 17:30 Uhr
1. Tag um 9:00 Uhr

Ende:
Beginn:

besonderen Konditionen f!r Sie zur
Verf!gung.

Unter dem Stichwort #Vertriebsoffensive
2008# steht ein Zimmerkontingent zu

Tipp:

Ausf!hrliche Beschreibungen f!r
Seminare mit J!rgen H$ller finden
Sie unter www.juergenhoeller.com

» Methoden und Techniken zur Neukundengewinnung
» Ihre verk"uferischen F"higkeiten
» Ihre eigene Einstellung
» Zeit f!r die Akquise: So organisieren Sie sich optimal
» Strategie

Schneller als je zuvor geschehene, heute im Verkauf gravierende Ver"nderungsprozesse.
Wer auch in Zukunft erfolgreich verkaufen will, muss dieser Entwicklung mit einer
radikalen %berpr!fung seiner Verkaufskonzeption begegnen.

Neukunden mit Garantie
2. Tag Dirk Kreuter:

» Kennen Sie wirklich die psychologischen Hintergr!nde des Kaufverhaltens?
» Erh$hen Sie Ihre AVZ (= aktive Verkaufszeit) um 50 - 100 &
   und erh$hen Sie Ihren Umsatz automatisch um 50 - 100 &
» Erfahren Sie mehr !ber das #Verkaufs-Studium# (nebenbei zum eingentlichen Beruf

Im Bereich mentaler Strategien

» So entwicklen Sie eine dauerhaft erfolgreiche Verk"ufer-Pers$nlichkeit
» Wie sie ein !berzeugendes Selbstbewusstsein aufbauen
» So motivieren Sie sich jeden Tag auf©s Neue - auch in harten Zeiten
» Wecken Sie das innere #Feuer der Begeisterung#
» Profitieren Sie von den neuesten wissenschaftlichen Ergebnissen,
   die Ihnen Herr H$ller in diesem Seminar vorstellt

So werden Sie Verkaufsexperte
1. Tag J!rgen H$ller:

98 & aller Verkaufstrainings besch"ftigen sich mit dem Kundengespr"ch.
Doch dies ist meist nicht das Problem' Die Frage ist: Wie kommen Sie als Verk"ufer
!berhaupt an den Tisch des Kunden? Eine Reihe von Antworten auf diese Frage erhalten
Sie in diesem Seminar: Nicht ein #Patentrezept#, sondern eine Auswahl an kreativen und
ungew$hnlichen Erfolgsrezepten aus der Praxis.
Dieses Seminar zeigt, worauf es heute bei der Neukunden-Gewinnung ankommt und
wie Sie davon in der Praxis profitieren.



"Gesamtbewertung der letzten Vertriebsoffensive":
   Note: 1,27 (!)

J#rgen H$ller:

"J#rgen H$ller, einer der f#hrenden Managementtrainer in Deutschland".
Er schulte fast 1 Millionen Menschen in seinen Seminaren, trainierte bekannte Politiker, K#nstler,
viele Spitzensportler und Sportvereine und ver$ffentlichte zahlreiche B#cher (u.a. den Nr. 1
Bestseller "Sprenge Deine Grenzen"), Videos, Audioprogramme und CD-ROM©s, die in 12
Sprachen #bersetzt wurden und eine Gesamtauflage von mehr als 1 Mio. Exemplare erzielten.
Von der Zeitschrift "Bunte" wurde er zu einem der 25 bedeutendsten Sprecher und Redner.

J#rgen H$ller ist stolz auf die eigene Entfaltung und Entwicklung. Er sieht seine Aufgabe darin,
Menschen ihr Potential aufzuzeigen. In bisher ca. 1500 Seminartagen hat er dies insgesamt
beinahe einer Mio. Teilnehmern eindrucksvoll bewiesen.

Auf Sie wartet ein provokanter Vortragsstil, #berzeugende Rhetorik mit anschaulichen Beispielen
und Metaphern. Dirk Kreuter versteht es, selbst komplexe Strategien, Techniken und Zusammen-
h%nge deutlich darzustellen und an Sie verst%ndlich und praxisbezogen weiterzugeben. So wird
Ihr Seminar zu einem Lernerlebnis mit vielen Aha-Effekten.

RTL bezeichnet ihn als "Spitzenverkaufstrainer". Die Marketingzeitschrift Absatzwirtschaft
schreibt ihm eine "messbare Wirkung" zu. "... geb#ndeltes Experten-Know-how..." best%tigt
salesBusiness. Das Unternehmermagazin Impulse bezeichnet ihn als "Verkaufsprofi", und das
Fachmagazin Technischer Handel best%tigt den "Return on Investment" f#r seine Ausf#hrungen.
Das Fachmagazin Cash z%hlt ihn zu den 10 f#hrenden Verkaufstrainern Deutschlands.

Dirk Kreuter ist Autor, Co-Autor und Mit-Herausgeber von 10 Fachb#chern, DVD©s, E-Books,
Newslettern und H$rb#chern, die bereits in mehreren L%ndern erschienen sind.

Die Themen rund um die Gewinnung neuer Kunden im Gesch%ftskundenkontakt stehen dabei
im Zentrum seiner Vortr%ge und Seminare.

Dirk Kreuter



Firma/Abteilung

Vorname/Name/Funktion

Straûe/Hausnummer

PLZ/Ort

Telefon/Fax

E-Mail

Datum/Unterschrift

Zus tzlich!melde!ich!folgende!Freunde,!Kollegen!oder!Gesch ftspartner!zum
Vorteilspreis!von!"!395,-!an:

2.!Teilnehmer

3.!Teilnehmer

4.!Teilnehmer

5.!Teilnehmer

Vorname/Name Telefon/E-Mail

Ja, ich!will und in!der

live!erleben:

Preise!zzgl.!Mwst:!f#r!die!erste!Person!"!595,-.
Jeder!weitere!#ber!Sie!angemeldete!Gast!zahlt!"!395,-

F#r!Fragen!und!die!Anmeldung!gr$ûerer!Gruppen
steht!Ihnen!Kerstin!H$ller!unter!der!Telefonnummer
0049!-!(0)!-!9723!-!9370950!zur!Verf#gung.

Gerne!k$nnen!Sie!die!Anmeldung!auch!per!Post,!Fax!oder!Email!an
uns!weiterreichen:

Life!Learning!e.!K.!*!Schulstraûe!93!*!97525!Schwebheim
Fax:!0049!-!(0)!-!9723!-!936849!*!Email:!life@juergenhoeller.com

www.juergenhoeller.com

J#rgen!H$ller Dirk!Kreuter

Verkaufsoffensive!2008

29.!Februar!und!1.!M rz!2008!im!NH!Hotel!M#nchen-Dornach
Einsteinring!20,!85609!Aschheim-Dornach,!M#nchen
Telefon!089!-!940!09!60

Damit!Sie!sicher!sein!k$nnen,!dass!Sie!optimal!vom!Team!betreut!werden,
bitten!wir!Sie,!die!nebenstehenden!Felder!korrekt!und!vollst ndig

auszuf#llen.!Die!Teilnehmerzahl!ist!begrenzt.


